
BtoBデジタルマーケティング「社内啓蒙の成功事例」 
～効果を数字で実証し他部門や社内の意識を変えた製造業の事例～ 

BtoBのデジタルマーケティングの成功事例をまとめた資料。WEB活用による新規リー
ド獲得、メール活用によるリード育成や案件創出の成功事例をまとめています。さら
に、本資料では、社内啓蒙についてもご紹介しています。製造業のデジタルマーケティ
ングでは、社内意識が低いことや、他部門の協力が得られにくいといった課題がありま
すが、そのような課題をどう解決できたのか？についてもご紹介しています。 
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