
見込み客を育成する 
「５つの営業作戦」とは？ 

リードナーチャリングの基礎知識と年間育成計画の立て方 
年間育成計画のエクセルフォーマット付き 

この資料では、BtoB企業向けに見込み客を育成する方法の基礎を解説しています。見込
み客育成に必要な5つの営業作戦の詳細と、年間育成計画の立て方や見本（サンプル）も
ご紹介しています。年間育成計画表のエクセルサンプルも付いていますので、見込み客育
成を強化したい方は、ぜひヒントにご活用ください。 
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（１）見込み客育成に必要な営業作戦は何か？ 
見込み客の育成に必要な営業の作戦を５つご紹介しています。この5つの営業作戦
をデジタルでやるのか、リアルでやるのか、それは御社次第です。 

（２）5つの営業作戦の具体的な活動・施策例 
5つの営業作戦について、BtoB企業ではどのようなことをやるのか？の具体例も掲
載しています。 

（３）年間育成計画の見本とエクセルサンプルフォーマット 
5つの営業作戦をベースに育成計画を立案したエクセルフォーマットがあるので、
御社の計画立案にご活用ください。
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