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この資料は、株式会社ALUHAがおすすめする、BtoBマーケティングや営業施策のメソッドをまとめています。 
関係者の方にも共有いただき、成果アップにご活用ください。

施策名 自社のWEBサイトでリード獲得の流れを効率よく作る

施策の目的 新規リード獲得の件数を増やす

この施策のメリット あんまり費用や時間をかけずに、短期間で成果につながる可能性があります

施策の流れ・手順

御社のWEBサイトには、アクセス数の多いページが必ず存在します。そのページをリストアップして、そのページを起
点に、新規リード獲得の件数を増やす方法をご紹介します。すでにアクセスの多いページを起点にしますので、リード
獲得を効率よく実行できます。

1 GA4を使ってアクセス数の多いURLをいくつかリストアップ

最初に、GA4を使って、御社のWEBサイトのアクセス数の多いページを見つけ出します。

図１は、GA4で過去３ヵ月分のページ
別のアクセス数を調査した結果のサン
プルです（弊社WEBサイトのサンプ
ル）。このようなイメージで、過去数
ヶ月（３ヶ月程度がよい）のページ別
アクセス数を調査しましょう。 

メルマガや広告などの配信は対象外に
なるので、自然検索のみのアクセス数
でリストアップしましょう。

図１：アクセスの多いページのリストアップ

2 アクセスの多いページの「検索ワード」をURLから逆引き

アクセスの多いページが判明したら、そのURLから、検索キーワードを逆引きします。アクセスが多いということは、
検索して来訪しているユーザーが多い可能性があるため、「どんなキーワードで検索して来訪しているのか？」をURL
から逆引きして調べてみましょう。

逆引きの手順は簡単です。アクセスの
多いページのURLをコピーします。右
の例では、「https://
btobmarketing.aluha.net/column-
wp/btob-ss/about-sales-strategy」
がアクセスNo1なので、このページを
例にしています。 

サーチコンソールを活用すれば、図２
のように、URLにどのようなキーワー
ドで来訪しているのか？がわかりま
す。

図２：URLから検索キーワードを逆引きした例

例：https://btobmarketing.aluha.net/column-wp/btob-ss/about-sales-strategy

3 「検索ワード」からホワイトペーパーを設計

アクセスの多いページの来訪ワード（検索ワード）が判明したら、そのキーワードからホワイトペーパーを設計しまし
ょう。このホワイトペーパーをどう設計するか？でリード獲得の件数（量）と確度（質）が変化します。

ホワイトペーパーは、検索ワードから
設計すると効果的です。図３は弊社の
例ですが、「営業戦略」「テンプレー
ト」「立て方」などのようなキーワー
ドでアクセスの多いページにアクセス
があります。そのため、BtoBの営業戦
略の立て方手順をまとめたホワイトペ
ーパーを準備しています。

図３：ホワイトペーパーの例

4 アクセスの多いコラムに導線を設置

ホワイトペーパーが完成したら、アクセスの多いページに導線を設置しましょう。そうすると、もともとアクセスが多
いため、導線とホワイトペーパー設置により、リード獲得が増える可能性が高まります。

図４は弊社の導線設置例です。
「https://btobmarketing.aluha.net/
column-wp/btob-ss/about-sales-
strategy」がアクセスNo1でしたの
で、図４のような導線を設置していま
す。（2025年5月時点） 

御社でもアクセスの多いページに導線
とホワイトペーパーを設置すると、リ
ード獲得件数がすぐに増える可能性が
あります！

図４：導線設置の例

5 他のアクセスの多いページも同様の施策を展開

１から４が「１つできたら次」という具合に、１ページずつ施策展開してみましょう。そうすると、CV件数を効率よ
く増加させることができるかもしれません！！

まとめ
この施策案の全体概要をまとめておきます。

上記のように、アクセスが多いページを起点にリード獲得の増加施策をうちますので、比較的効率よく進められます。
さらに、検索ワードに対応したホワイトペーパーを設置するため、CV件数増加という成果も得られる可能性がありま
す。ぜひ、挑戦してみてください。

お問い合わせ・質問

この施策について、質問がある、相談したいなどございましたら、ご連絡ください。

コンサルの支援内容を 
資料で確認したい

個別相談したい

弊社のWEB活用支援コンサルの概
要や費用感、実績を知りたい場合
は、資料請求くださいませ

御社のWEBの課題や悩みなどをお
聞かせください。弊社にてどんな
ご支援できるかや費用感はどのく
らいかなど、ご提案いたします。

資料請求する 個別相談する

BtoBマーケティング・営業支援：https://btobmarketing.aluha.net/ （C）ALUHA

どんなキーワードで検索
して来訪しているのか？

キーワード

ホワイトペーパー

クリックするとホワイトペーパー
の資料請求フォームへリンク

https://btobmarketing.aluha.net/column-wp/btob-ss/about-sales-strategy
https://btobmarketing.aluha.net/column-wp/btob-ss/about-sales-strategy
https://btobmarketing.aluha.net/column-wp/btob-ss/about-sales-strategy
https://form.k3r.jp/aluha/consulting
https://form.k3r.jp/aluha/contact
https://btobmarketing.aluha.net/

